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RESUMEN

La investigacion tiene como objetivo determinar la incidencia de la gestion de
negocios rurales en el nivel de vida de los usuarios del nucleo ejecutor Casa
Blanca — Namora, tiene como unidad de analisis a los usuarios de dicho nucleo;
por ello se procedié a diagnosticar el estado de las dimensiones tales como:
diagndstico, planeacion, ejecucion, seguimiento y evaluacion de la gestion de
negocios rurales; asi mismo se examino el estado de la vivienda, servicios basicos,
salud, educacion, rentas y actividad econdmica del nivel de vida de los usuarios
del ndcleo ejecutor Casa Blanca-Namora. Finalmente se ha contrastado el estado
actual de la relacién de la gestion de negocios rurales con el nivel de vida, cuya
informacion se ha obtenido de 45 usuarios del nucleo ejecutor. Los resultados
muestran que, el resultado es significativo al 95% de confianza estadistica, segln
la correlacion de Pearson (P-valor = 0,000 < 0.05), en consecuencia, se acepta la
hipoétesis de investigacion: “existe una incidencia directa de la gestion de negocios
rurales en el nivel de vida de los usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca —
Namora.” La magnitud de la correlacion es de 79.10 % (0,7911), correspondiente
a una correlacion positiva resaltante. EIl coeficiente de determinacién (R2) indica
que la variable gestion de negocios rurales explica a la variable nivel de vida de
los usuarios en un 62.50 %, el 37.50 % restante se debe a otras variables (que son

extrafias). En este estudio no buscamos causalidades, solo verificar la relacion.

Palabras clave: gestion, negocios rurales, nivel de vida, usuarios.
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ABSTRACT

The goal of this investigation is to determine the impact of the rural business
management on the living standards of the users of the Casa Blanca
implementing body in Namora. The analytical unit is the users of the mentioned
body. On this basis it started the diagnose the state of the dimensions like:
diagnosis, planning, execution, monitoring and evaluation of the rural business
management. Likewise, it was examined the household dwelling, basic services,
health, education, incomes and business activity of the living standards of the
users of the Casa Blanca implementing body in Namora. Finally, it was
contrasted the current state of the relationship between the rural business
management and the living standards, with the information obtained from 45
users of the mentioned implementing body. The outcome shows that the result is
considerable at 95% of statistical confidence, according to the Pearson (P-value
=0,0000 < 0.05). Consequently, it is accepted the hypothesis that “there is a
direct impact of the rural business management on the living standards of the
users of the Casa Blanca implementation body in Namora.” The magnitude of
the correlation is 79.10% (0,7911), corresponding to a highlighted positive
correlation. The determination coefficient (R2) indicates that the rural business
management variable justifies the users’ living standards variable in a 62.50%,
with the remaining 37.50% being due to other (outside) variables. In this study
we do not look for causalities, but check the relation.

Keywords: management, rural business, living standard, users.
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INTRODUCCION

La organizacion de los productores rurales se ha visualizado desde hace
mucho tiempo como una de las alternativas para afrontar los problemas del
sector agropecuario en general y de la micro y pequefia empresa en especial.
Hoy més que nunca se mira a la organizacion como una posibilidad para
intervenir en el contexto internacional, nacional y local actual, donde la
competitividad es una exigencia natural (Boucher, Riveros, José, & Marvin,

2007).

Se plantea la situacién actual de la mujer rural resaltando la importancia
que juega este colectivo en la recuperacion de los espacios rurales. Las mujeres
son conscientes de su vinculacion con el mundo rural y estan dispuestas a
efectuar los esfuerzos necesarios para seguir permaneciendo en este medio, pero
necesitan que ocurran cambios profundos para que sus demandas y necesidades

puedan ser atendidas debidamente (Garcia, 2004).

Las afirmaciones anteriores nos muestran que las organizaciones de los
productores se constituyen en una opcion para mejorar el nivel de vida de sus
integrantes y segun la presente investigacion nos muestra que la participacion de
las mujeres es de vital importancia, observandose que en el nucleo ejecutor Casa
Blanca — Namora, 31 usuarios encuestados son del sexo femenino (68,89 %) y

los 14 restantes son del sexo masculino (31, 11 %).
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La valoracién del negocio rural se da no solo porque permite variados y
mejores ingresos, independencia econdmica del esposo en el caso de las
emprendedoras, sino también porgue se valora como un proyecto de realizacion
personal y familiar, el cual constituye un orgullo de haberlo logrado, por la
posibilidad de acceder a otros circulos, redes y espacios de sociabilidad
adicionales a los que ya tenia. Es valorado también porque permite mejorar las
condiciones de los miembros de la familia y su bienestar tanto en términos
econdmicos Y el fortalecimiento del nucleo familiar, como espacio relevante de
sociabilidad que se traduce en apoyo Yy carifio de dichos emprendedores (Seguel,

2009).

Dada la importancia de los negocios rurales para mejorar sus condiciones
de vida de los usuarios de nucleo ejecutor, la investigacion estuvo orientada a
determinar la incidencia de la gestion de los negocios rurales en el nivel de vida
de los usuarios del nucleo ejecutor casa Blanca Namora 2016-2017, a los cuales

se considera como unidad de anélisis.

Sobre el nicleo ejecutor casa Blanca, podemos decir, fue creado en el
afio 2013, iniciando sus actividades en el mismo afio, en la actualidad sus
negocios vienen desarrollando sus actividades con toda normalidad; y cuenta

con 45 asociados y con 09 negocios.

La investigacion realizada fue de nivel descriptivo-correlacional, porque
permitié describir la incidencia de la gestion de los negocios rurales y el nivel de

vida de los usuarios del nacleo ejecutor Casa Blanca; a través de la informacion
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que se obtuvo mediante una encuesta; pues presentd como objetivo determinar la
incidencia que existe entre dos 0 mas variables, en un contexto dado y se ha
determinado la correlacion, el tipo de correlacién y su grado o intensidad;
transeccional, pues se hizo un corte perpendicular de una situacion en un
momento dado y se estudid sus dimensiones. Su disefio fue no experimental.
Para los fines de la investigacion, la poblacion de estudio estuvo constituida por
45 colaboradores del nucleo ejecutor; debido al nimero de integrantes de la

poblacién esta se tomd también como muestra.

El primer capitulo detalla la descripcion de la realidad problematica, se
formula el problema de investigacion, se plantea los objetivos de investigacion,
la justificacion y las limitaciones y la viabilidad del estudio, asi como la relacién
que existe entre las dos variables; la definicion del objetivo general y los

especificos.

En el segundo capitulo se desarrolla el marco teérico donde se
mencionan algunas investigaciones recientes internacionales, nacionales y
locales, relacionadas a gestion de negocios rurales y nivel de vida, las bases
tedricas especializadas con el tema y el marco conceptual que fundamentan la
investigacion, se expone la hipotesis y finalmente se ha identificado las variables

a estudiar.
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En el tercer capitulo, describe el procedimiento metodoldgico, presenta la
operacionalizacion de variables, se ha definido la matriz de operacionalizacion
de variables, las técnicas de recoleccion de datos, los instrumentos utilizados, asi

como la descripcion de los mismos y su confiabilidad.

En el cuarto capitulo se presentan los resultados y discusion de los
mismos, se enuncian conclusiones y sugerencias que se derivan del trabajo

realizado y finalmente se presenta las referencias bibliograficas y apéndices.

16



CAPITULO | REALIDAD PROBLEMATICA
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1.1. Descripcion de la realidad problematica

Los habitantes de las zonas rurales del Per( en situacion de pobreza y
pobreza extrema, son quienes sufren los embates de los fendmenos atmosféricos
(heladas, lluvias, sequias, plagas, etc.) enfrentando momentos duros y bajas
cosechas de su siembras y por lo tanto muy bajos ingresos para sustentar el

mantenimiento de sus familias.

Los negocios rurales son emprendimientos econémicos que promueve la
generacion de ingresos y dinamizan la economia en la zona rural y urbana local

de los sectores donde desarrollan sus actividades comerciales.

Los usuarios del nucleo ejecutor casa Blanca, a través de sus negocios
rurales gestionan y viabilizan propuestas de trabajo para sus integrantes,

permitiendo generar espacios comerciales e ingresos para su familia.

En este sentido, los integrantes de dicho nucleo ejecutor actualmente vienen
desarrollando sus actividades con toda normalidad y buscando incrementar sus
ingresos econdmicos, cuya gestion de sus negocios lo han realizado con el apoyo

del Fondo de Cooperacion para el Desarrollo Social (FONCODES).

Al respecto, (Seguel, 2009), sefiala que la produccion agricola por tradicion
se encuentra muy ligada a las estaciones y a los diferentes procesos agricolas
segun la época del afio (siembra, cosecha, venta, etc.), lo cual determina que en
gran medida las etapas del proceso productivo estén ligadas a las estaciones del

afio; sin embargo en este caso los entrevistados usuarios del nicleo ejecutor casa
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Blanca-Namora, cuentan con sus negocios rurales no solamente de productos
agricolas, sino de otros negocios rurales inclusivos siendo como sigue:
aguaymanto (8,89 %), cerdos (6,67 %), cuyes (22,22 %), f. alfalfa (8,89 %),
helados (11,11%), miel de abeja (17,78 %), ovinos (8,89 %), pan y pasteleria (6,67

%) trucha (8,89 %), ver ilustracion 6.

1.2. Formulacién del Problema

¢ Cudl es la incidencia de la gestién de negocios rurales en el nivel de vida de los

usuarios del nicleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 -2017?

1.3. Objetivos de la investigacion

131 Objetivo General
Determinar la incidencia de la gestion de negocios rurales en el nivel de vida de

los usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017.

132 Objetivo Especificos

a) ldentificar el proceso de gestion de negocios rurales para los usuarios del
Nucleo Ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016 - 2017.

b) Evaluar el nivel de vida de los usuarios que gestionan negocios rurales del

Nucleo Ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016 - 2017.

19



1.4. Justificacion de la investigacion

a) Se han realizado diversas investigaciones sobre el tema, sin embargo ain no

b)

se han considerado como eje de analisis la evaluacion de los negocios
rurales desde la perspectiva de generar procesos de sistematizacion que
ayuden a entender de forma efectiva la incidencia real de la gestion de los
negocios rurales en el nivel de vida de los usuarios; por lo que, la presente
investigacion pretende ser un documento de consulta sobre evidencias
concretas de como se ha generado los procesos de implementacion,
funcionamiento y sostenibilidad de los mismos.

La investigacién ha abordado la gestion de los negocios rurales teniendo en
consideracion la idea de negocio, la identificacién de los beneficiaros, la
elaboracion de los perfiles, la seleccion de los emprendimientos, asignacion
de recursos financieros, capacitacion especializada, la operatividad y
sostenibilidad en el tiempo.

En lo que respecta a los niveles de vida se ha considerado el analisis del tipo
de vivienda, acceso a servicios, adquisicién de bienes para el hogar, mejora
de la productividad de sus actividades econémica, adquisicién de bienes
para su hogar, por lo que, se ha tenido un alcance sobre la incidencia de la
gestion de negocios rurales en la calidad de vida de los usuarios,
permitiendo conocer dicho proceso con fines de propender mecanismos de
mejora que viabilicen la toma de decisiones para organismos e instituciones

del estado.

20



1.5. Limitaciones

= Durante el recoger la informacion en la zona rural, se ha optado por la técnica
Face to Face y Door to Door, estrategias de colaboracion Cara a cara y
Puerta a puerta, mediante las visitas sistematicas a los domicilios los cuales
estan bastante dispersos en el centro poblado Casa Blanca, el mismo que se
encuentra situado en el distrito de Namora a 29 Km. de la ciudad de
Cajamarca; sin embargo, se logrado entrevistar a los 45 usuarios del nucleo
ejecutor.

» La falta de informacion existente a nivel nacional y local relacionada con este

tipo de investigaciones.

1.6. Viabilidad del estudio

La presente investigacion fue viable, ya que se cont6 con los recursos
econdmicos, humanos y materiales necesarios para la obtencién y procesamiento
de la informacidn en el tiempo establecido, con la participacion de los
integrantes del Nucleo Ejecutor como objeto de estudio para la evaluacién de los
instrumentos. Asi mismo politicamente fue viable porque no va en contra de los
principios éticos de dicho Nucleo Ejecutor y fue factible debido a la metodologia
utilizada, la cual nos permitié aplicar los instrumentos, mediante el uso del
cuestionario gestion de los negocios rurales y el nivel de vida, de donde se
obtuvo informacion real del objeto de estudio, que contribuye a la identificacion
de los elementos sobre los cuales inciden para mejorar el nivel de vida de los

usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca.
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CAPITULO Il MARCO TEORICO
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2.1. Antecedentes de la investigacion

211 A nivel Internacional

Ventura (2010) concluye que la asociacion existente entre la empresa y la
familia favorecen la reduccion de la pobreza trascendiendo la teoria que adopten
para fundamentarla, tal es asi que los casos analizados demuestran que las
empresas poseen diversas perspectivas valorativas, méxime si han contribuido
efectivamente en la reduccion de la pobreza, independientemente del enfoque
que las sustentan. En ese sentido, en los casos estudiados, se puede observar que,
las empresas de los estudios de caso incrementaron sus ingresos debido a la

relacién empresa - familia.

Ortiz (2009) pone de manifiesto que se pueden generar oportunidades
importantes para iniciar y desarrollar los emprendimientos, por otro lado
complementarias a las oportunidades econémicas, tales como logrando
incorporar a redes contacto y de informacion, respecto de las oportunidades de
acceso a lograr obtener apoyos de instituciones, a exposiciones y ferias, cuyas
oportunidades les permita formalizar sus negocios, obtener los permisos
correspondientes y por ende el acceso a nuevos mercados y otros apoyos
institucionales, haciendo anclajes con otras instituciones como universidades y

otros centros de capacitacion.

En el 2013, Licandro concluye que en la década de los 2000 emergieron

emergencias novedosas en materia de inclusion social, siendo lideradas en su
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mayoria por empresas privadas, a traves de la cuales se buscaba incorporar a los
pobres a la economia de mercado. Del mismo modo, en el ambito académico se
planteo la teoria de los negocios sobre la base de la piramide, la misma que en
menos de una década ha evolucionado de una concepcion restrictiva a una vision

mas integral.

Ambos caminos teoria y practica, proponen nuevos tipos de estrategia para
enfrentar la pobreza, mas efectivas que la tradicionales, ya que tienen la
capacidad de generar una verdadera inclusion en la economia de mercado,

condicion necesaria para facilitar la inclusién social.

“La pobreza en el mundo atn persiste, un gran sector de poblacién que
vive en paises en situacion de desigualdad y excluidos econémica, politica y
social afecta a sus condiciones de vida a falta de asistencia técnica” (FODA,
FIDA, & PMA, 2015). De lo expresado por el autor se interpreta que la pobreza
en mayoria esta presente por el sector que es excluido econdmico, politico y
social (zonas rurales alejadas) y también hace mencidn que la asistencia técnica

podra mejorar sus condiciones de vida.

“Las politicas para incrementar el ingreso de los campesinos deben poner
énfasis en el desarrollo de capacidades autbnomas, a traves de las maltiples
actividades productivas” (Faiguenbaum, 2013). De lo expresado por el autor se

interpreta que la politicas implementada por los gobiernos deben debe hacer un
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enfasis en el desarrollo de capacidades autonomas y a traves de diversas

actividades, tal es caso de la gestion de negocios rurales.

De acuerdo con la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares,
50.6 millones de mexicanos viven en condiciones de pobreza de patrimonio y
19.5 millones en pobreza alimentaria (Instituto Nacional de Estadistica y

Geografia, 2013).

De los 19.5 millones de personas en pobreza alimentaria, 7.2 millones se
ubicaban en zonas urbanas y 12.2 millones en rurales, lo cual significa que seis
de cada diez personas en situacion de pobreza alimentaria habitan en las zonas
rurales. En las localidades de menos de 15 mil habitantes, la pobreza de
patrimonio aqueja al 60.8% de la poblacidn, lo que corresponde a 23.4 millones

de personas.

La pobreza tiene causas complejas y es de caracter multidimensional.
Particularmente, en el &mbito rural su analisis comprende temas relacionados
con la geografia, la cultura, la historia, los mercados y las politicas publicas. De
manera que, en México, las zonas rurales abarcan méas del 80% del territorio del
pais, y alojan aproximadamente a 38 millones de personas, es decir el 36% de la

poblacion total.

En este estudio internacional su poblacion objetivo fue enfocada
considerando que la poblacion potencial esta integrada por personas de 18 0 mas

afios de edad econdmicamente activas o disponibles en situacién de pobreza
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patrimonial, que habitan en localidades rurales menores a 15 mil habitantes y
que pertenecen al universo de atencion prioritaria definido por el Programa, en
2008 la poblacion potencial esta integrada por 5°665,993 personas. La poblacion
objetivo se conforma por el grupo de personas del universo representado por la
poblacién potencial que seran apoyadas por el programa de acuerdo a su
presupuesto asignado. En este sentido, de acuerdo con la estimacion del propio
programa en 2009 esperan atender a 128,700 personas con un presupuesto de

997.6 millones de pesos.

Se menciona que, en términos generales se prevé la disminucion de la
poblacién rural, aunque se presume un incremento de la poblacion en

localidades menores a 2,500 habitantes en algunos estados

La Secretaria de Desarrollo Sostenible (2010) menciona que, durante el
transcurso de los préximos 21 afios, la poblacion potencial aumentara en cifras
absolutas y relativas. Se estima que en 2030 alcance un total de 6.8 millones de
personas, 2 millones mas que la estimada en 2005, es decir un aumento de

42.7%, con una tasa de crecimiento de 1.4 por ciento promedio anual.

En este mismo pais, durante el afio 2010, uno de los principales problemas
de la poblacién rural en pobreza es que no tienen buenas alternativas para
generar ingresos que sean sostenibles en el tiempo, normalmente sus actividades
estan relacionadas al sector primario las cuales no son tan favorecidas en la

economia nacional.
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El autor expresa que la poblacion rural en pobreza, realiza actividades
ligadas al sector primario el cual comprende actividades de produccion ligadas a
la extraccion y obtencion de materia prima tales como la ganaderia, agricultura,
acuicultura, apicultura, silvicultura, pesca y explotacion forestal, este sector no
es un problema, pero no favorece al ~ crecimiento sostenible del nivel de vida
como lo haria una actividad de sector secundario, tal seria el caso de un negocio

rural.

En un negocio inclusivo participa el campesino y por no tener educacion
suficiente basica la actividad se convierte en un poco compleja, por ello requiere
de mucho esfuerzo y paciencia, pero si el “negocio inclusivo tiene éxito, o sea,
crea valor econdémico y social, es una herramienta para que personas de bajos
recursos puedan salir de la pobreza, y un instrumento que permite a las empresas
gestionar y manejar mejor los riesgos y oportunidades” (Ishikawa & Strandberg,
Negocios Inclusivos: Creando valor para las empresas y para la poblacién de
bajos ingresos, 2009).

La caracteristica de los negocios rurales inclusivos es permitir
“desarrollo econdémico que facilita la generacién de ingresos de la poblacion
menos favorecida de manera sostenible en el tiempo, se basa en la construccion
de relaciones de confianza entre las partes donde cada una cumple sus
compromisos con responsabilidad y transparencia” (Ishikawa & Strandberg,
Negocios Inclusivos: Creando valor para las empresas y para la poblacién de
bajos ingresos, 2009). Del texto se concluye que los negocios rurales inclusivos

tienen una incidencia que permite a la poblacion elevar sus niveles de vida de
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manera sostenible en el tiempo, siempre que su actividad este acompafiado de

responsabilidad y transparencia.

Paz (2013) sefiala que la motivacion principal del programa fue la
constatacion de que las comunidades rurales en Latinoamérica desarrollan
constantemente innovaciones efectivas. Estas, al estar adecuadas a las realidades
y contextos locales, usan eficientemente el conocimiento y los recursos
existentes, y encajan bien en la institucionalidad local. Ademas, tienen la
capacidad de absorber rapidamente los nuevos conocimientos y tecnologias
generadas en otros contextos, por lo cual pueden servir como vehiculos para
canalizar la ciencia y los resultados de investigaciones genéricas, hacia la
solucion de problemas concretos en localidades especificas. Esto convierte a las
innovaciones locales en instrumentos potentes para promover el desarrollo rural
en comunidades que aln se encuentran en condiciones de pobreza en
Latinoamérica.

A partir del ingenio y de la capacidad local para llevar a cabo
emprendimientos, en zonas rurales de Latinoamérica se han desarrollado
numerosas innovaciones que son efectivas. Muchas de estas son el resultado de
una mezcla entre el conocimiento local y tradicional existente en las poblaciones
rurales, y el conocimiento y tecnologia “formal” que fueron generados en otros
contextos, otras localidades, otros paises y otras culturas. Esta combinacion de
saberes ha producido lo siguiente:

I. El desarrollo de préacticas agricolas innovadoras, adaptadas a condiciones
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dificiles y que demandan pocos recursos.

ii.  Lacreacidn de formas de organizacidén econdmica y social que funcionan
en contextos donde no existe una institucionalidad formal.

ii.  Lacreacion de alternativas empresariales no agricolas que aprovechan, por
ejemplo, recursos poco utilizados.

iii.  Enfoques de desarrollo, metodologias y practicas de planificacion

adecuadas a las particularidades de los contextos rurales.

2.1.2. A nivel nacional

Chong (2011) tuvo como objetivo disefiar un modelo de gestidn
empresarial que impulse el desarrollo productivo de la pequefias unidades
agricolas en el valle de Virt, y en su V conclucion expresa que “El estudio en el
valle de Vira permiti6 validadr el modelo de gestién empresarial para impulsar
el desarrollo productivo en el valle: El desarrollo sostenible de las pequefias
unidades agricolas se sostiene en cinco columnas, componentes de la integracion
y competitividad: Desarrollo de la vocacion agropecuaria, desarrollo del recurso
hidrico y del parque tecnoldgico, desarrollo de actividaddes no tradicionales y
desarrollo de la gestion publica , apoyadas en el desarrollo sostenible con el

equilibrio entre el sector publico, privado y académico.

Resumiendo lo manifestado por el autor, nos expresa que en las zonas rurales
existe la necesidad de promover la gestion de los negocios rurales que permitira
mejorar el nivel de vida de los habitantes en situacién de pobreza, en ese sentido

en nuestro trabajo concordamos con lo expresado por dicho autor, ya que es de
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vital importancia la generacion de negocios rurales, tal como lo vienen haciendo

los usuarios del nucleo ejecutor casa Blanca — Namora.

“Los pobres extremos mayoritariamente se concentran en el area rural del
pais, ya que el 83.4% de ellos reside en este ambito. De acuerdo con las regiones
naturales, 71.3% del total de los pobres extremos se encuentra en la sierra”. Del
texto se puede concluir que la pobreza extrema afecta significativamente a la
parte sierra rural del Perd, por lo tanto, es importante la participacion del estado

a través del apoyo financiero, la asistencia técnica y capacitacion especializada.

2.1.2. A nivel local

“Los pobres extremos mayoritariamente se concentran en el area rural del
pais, ya que el 83.4% de ellos reside en este ambito. De acuerdo con las regiones
naturales, 71.3% del total de los pobres extremos se encuentra en la sierra”. Del
texto se puede concluir que la pobreza extrema afecta significativamente a la
parte sierra rural del Perd, por lo tanto, es importante la participacion del estado
a través del apoyo financiero, la asistencia técnica y capacitacion especializada

(FONCODES, 2013).

En el 2011, Pert Opportunity Fund da a conocer que la agricultura rural, la
cual se desarrolla mayormente en hogares rurales, no es un sector que aporte
mucho al PBI Nacional, sin embargo, en la sierra genera 55% de la PEA y 30 %

a nivel Nacional.
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En Cajamarca, el 26 de junio del 2015, el Fondo de Cooperacion para el
Desarrollo Social “FONCODES” organizé una feria de exhibicion y
comercializacion de productos elaborados por los beneficiarios del programa de
desarrollo productivo y fortalecimiento de capacidades de diversas comunidades

de la region Cajamarca.

Por ende, los productores de algunas comunidades del distrito de
Chalamarca, provincia de Chota, mostraron sus trabajos en textileria, artesania,
crianza de animales menores, derivados de productos lacteos, aguaymanto, entre

otros.

Un funcionario de FONCODES en Cajamarca, manifest6 a la Agencia
Andina que la organizacion de la feria busca promocionar los emprendimientos
rurales inclusivos financiados por su institucién en diversas provincias de

Cajamarca.

Explicé que desde el 2013, FONCODES inici6 un intenso trabajo de
capacitacion y fortalecimiento de capacidades dirigido a los productores de la
region, desarrollando diversos negocios rurales, cuya produccion es

comercializada en el mercado regional y nacional.

Con la feria se busca promocionar la produccién rural, generar nuevos
mercados para que las familias obtengan mejores ingresos econémicos, remarcé

el funcionario, al anunciar que un grupo de productores participara
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proximamente en la feria Mistura, en la ciudad de Lima.

“Estamos hablando de negocios familiares que representan el primer paso
para que los productores puedan consolidarse en adelante en micro y pequefios
empresarios, y de esa manera salir de la situacion de pobreza en la que se

encuentran”, expresoé el funcionario.

Por su parte, un agricultor entrevistado, productor de papa del distrito de
Chalamarca en Chota, agradecio al FONCODES, por el apoyo en capacitacion,
asistencia técnica y entrega de insumos, para mejorar la produccion de papa en

su comunidad.

El entrevistado y cinco agricultores de la zona, conforman una asociacion
de productores de papa (emprendimiento rural inclusivo), que por camparia
producen 8 toneladas de diversa variedad y es comercializada en el mercado de

Bambamarca.

El programa regional de competitividad - Cajamarca en un estudio realizado
concluye que la region Cajamarca cuenta con opciones de cultivos, crianzas y
productos diversos con mercados, tanto entre cultivos y crianzas tradicionales
como en los promisorios o emergentes (en el presente estudio se mencionan
alrededor de 30 cultivos y crianzas con potencial), asi como en otras actividades

no agropecuarias.

El grado en que estas opciones con mercado pueden ser trabajadas en cada
ambito dependera de los actores (productores, criadores de ganado o

acuicultores, artesanos y transformadores asi como comerciantes) de cada
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ambito, su capacidad para vincularse con otras personas y/o entidades
especializadas como el municipio local, los ministerios, el Gobierno Regional,
universidades, institutos tecnolégicos, entidades privadas y consultores, tanto
proveedoras de servicios e insumos como empresas compradoras (comerciales o
procesadoras) conformando cadenas agro productivas o tipos de organizacion

afines, como del sistema productivo en pleno.

En concordancia con este trabajo se puede afirmar que algunos miembros
del nacleo ejecutor Casa Blanca de Namora, son los protagonistas de los
emprendimientos rurales inclusivos que vienen afrontando en forma coordinada
los retos y oportunidades de los mercados en pro de la mejora de su nivel de

vida.

2.2. Bases teéricas

2.2.1. Teoria de la gestion de negocios rurales

Promocion de negocios rurales

Es un componente del proyecto “Mi Chacra Emprendedora — Haku
Winay” y a través de este se promueve la cofinanciacion (de insumos), que
impulsa a dar iniciativa de emprendimiento a ideas productivas de
comercializacion de bienes y servicios con posibilidades de desarrollo,

establecido por los pobladores rurales.

Los productores participantes son clasificados por Nucleo Ejecutor, sus ideas

son presentadas ante el CLAR, el negocio puede ser de caracter agrario y no
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agrario, la importancia radica en que tenga firmeza de generar ingresos

sostenibles y permita el ingreso a mercados locales o regionales.

Este componente desarrolla asistencia técnica para pequefias iniciativas de
negocios rurales que generen ingresos, sobre la base de las demandas del mercado
local. Se aplica a través de fondos concursables, es decir, los usuarios preparan
ideas de negocios o perfiles y se presentan a un concurso. EI Comité Local de
Asignacion de Recursos (CLAR) es quien define al ganador. (FONCODES,

2014).

Las ideas de negocios rural inclusivo para que sean consideradas deben contener
las siguientes caracteristicas:
a) Baja envergadura: Consiste en que el negocio inclusivo sea capaz de
ejecutarse sin la necesidad de grandes inversiones
b) Desarrollo en el medio rural: Es importante que su desarrollo se genere
en el area rural para fomentar en los demés pobladores las ideas de
negocio y generar motivacion intrinseca; también es importante porque
fomenta el aumento de empleo e interviene en el crecimiento
economico de la poblacion en extrema pobreza.
A continuacion, se muestra las ideas de negocios rurales que pueden ser

financiados por FONCODES:
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Tabla 1

Tipos de negocios rurales

RUBRO DESCRIPCION
Agricolas
AGRARIO Pecu,arlas
Fruticolas

Produccion Organica

Textil, tejidos (telares, frazadas, cojines de lana, mantas,
tejidos de punto, tejidos planos, chullos, medias, chompas,
ARTESANIA chalinas, bolsos, bordados, etc.)

En piedra
En madera

Mates burilados

Hojalateria

Cerémica

Joyeria

Comercio de productos agropecuarios. / tienda de mercaderia
distinta a abarrotes

COMERCIO

Hospedaje

Turismo ecoldgico
Expendio de alimentos
Otros

SERVICIOS

Léacteos

Fibra de alpaca
Apicultura
Otros

AGROINDUSTRIA

Cuyes
CRIANZADE  Truchas
ANIMALES Engorde de ganado para venta
Otros

Hierbas aromaticas
Flores
OTROS Adobes

Mineria no metalica (adornos de marmol, canteras agregados
de construccién)
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2.2.2. Nivel de vida de usuarios

Acosta (2015) manifiesta que el nivel de vida se relaciona con las
comodidades materiales que la persona es capaz de obtener a través del recurso
econdmico que genera al realizar algun tipo de trabajo.

Caracteristicas:

a) Esvariable: Acosta (2015) manifiesta que el nivel de vida esta afecto a la
variabilidad, porque es un factor dependiente de los bienes materiales que se
empiezan a adquirir.

b) Genera satisfaccion: Bravo (s.f.) manifiesta que el nivel de vida es el grado
en el que las personas pueden satisfacer sus necesidades materiales y no
materiales, por lo tanto, esta relacionado con el bienestar. (p.70)

c) Es medible: Bravo (s.f.) manifiesta que existen indicadores sociales que
permiten su medicion de manera directa e indirecta, el método directo mide
cada dimension de bienestar de manera independiente, mientras que el
método indirecto realiza un enfoque en los ingresos percibidos para verificar

si son suficientes y permiten la adquisicion de bienes y servicios necesarios.

(p.70).

2.3. Definiciones conceptuales

2.3.1. Gestion de negocios rurales
Promover una iniciativa en la zona rural, organizarla, administrarla y
ocuparse de su funcionamiento como actividad economica produciendo,

comprando y vendiendo bienes y /o servicios, con la finalidad de obtener un
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beneficio. (Elaboracion propia a partir de las definiciones obtenidas del
diccionario de la real academia de lengua espafiola).

Para el Instituto de Investigacion El Pacifico (2004) , la gestion
empresarial es administrar y proporcionar servicios para el cumplimiento de las
metas y objetivos, proveer informacién para la toma de decisiones, realizar el
seguimiento y control de la recaudacion de los ingresos, del manejo de las
cuentas por cobrar, de las existencias, entre otros.

La variable “gestion de negocios rurales” en esta variable se ha
considerado cuatro dimensiones que son: Diagndstico, planificacion, ejecucion y
seguimiento y evaluacion.

Cada una de las dimensiones han sido medidas con sus indicadores, tal
como se indica:
= Diagnéstico
Fase en la cual se Identifican las capacidades de los actores de los posibles negocios
rurales, esta dimension ha sido medida con su indicador “ldentificacion de los

actores con posibles negocios”

=  Planificacion

En esta fase se realiza la seleccion de los grupos previo concurso, se da la
asistencia técnica especializada sobre el giro de negocio a desarrollar a los
ganadores y se asignan los recursos financieros como un capital inicial para
emprender el negocio. Esta dimension ha sido medida con los siguientes

indicadores: Seleccion de los grupos previo concurso, asistencia técnica,
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capacitacion especializada sobre el giro del negocio, elaboracion de perfil y
asignacion de recursos.

= Ejecucion

Fase en la cual se lleva a cabo el desarrollo de las actividades comerciales, ya
sea en su misma zona o en otros mercados vecinos, también acuden a realizar su
comercio en algunas ferias locales, cuya dimension se ha medido con el
indicador “desarrollo de actividad del negocio rural”.

= Seguimiento y evaluacion

La supervision lo realizan los técnicos del proyecto, las mismas que consisten en
visitas periddicas al campo y a los negocios, emitiendo los respectivos reportes
de informacion de supervision, para medir esta dimension se ha utilizado los
indicadores “visitas de supervision” y los “reportes de informacion de

supervision”.

2.3.2 Nivel de vida
Bravo (s.f.) manifiesta que el nivel de vida es el grado en el que las personas
pueden satisfacer sus necesidades materiales y no materiales, por lo tanto, esta
relacionado con el bienestar.
La variable “nivel de vida” cuenta con seis dimensiones que son:

Vivienda, servicios basicos, salud, educacion, rentas y actividad economica.
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Cada una de las dimensiones han sido medidas con sus indicadores, segun

se indica:

* Vivienda:

Lugar protegido o construccion acondicionada para que vivan personas, en este
caso lugar donde cada usuario vive con su familia, esta dimension ha sido
medida con sus indicadores: Tipo de vivienda, numero de habitaciones y
material de la vivienda.

= Servicios basicos:

Son aquellos necesarios para que el usuario tenga una vida saludable, siendo
estos el acceso al agua potable, el servicio de alcantarillado y el servicio de
energia eléctrica; para medir esta dimension se ha formulado los indicadores
siguientes: Agua, desague, luz, teléfono, internet.
= Salud:

Estado en que el ser organico ejerce normalmente todas sus funciones (Real
academia espafiola, 2014), esta dimensidn ha sido medida con sus indicadores
que son: Consultas a centros de salud, disminucién de la tasa de enfermedades y
acceso a laboratorios médicos.

» Educacion:

Instruccion por medio de la accion docente (Real academia espafiola, 2014), esta
dimensién se ha medido a través de sus indicadores tales como: Tipo de

institucion educativa de acceso y grado de educacién alcanzado.
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* Rentas

Esta dimensidn se refiere a la utilidad o el beneficio que rinde algo o lo que de
ello se cobra, se ha medido con sus indicadores tales como: Ingreso monetario
mensual por rentas, ahorros economicos y capacidad econdémica adquisitiva de
bienes.

= Actividad econémica:
Se refiere a cualquier proceso donde se generan e intercambian productos, bienes
0 servicios para cubrir las necesidades de las poblaciones, esta dimension ha sido
medida con los indicadores siguientes: Productos comercializados, accesibilidad
al mercado, adquisicion de mercaderias o insumos y disponibilidad de
mercaderias 0 insumos.

= Los ndcleos ejecutores

Los ndcleos ejecutores se generan a partir de la iniciativa de FONCODES para
que los futuros usuarios del proyecto se organicen para ser usuarios beneficiados
con las actividades del proyecto que desarrolla esta entidad, del cual los
negocios rurales es una actividad componente del proyecto, en este caso los

negocios rurales del nicleo ejecutor Casa Blanca-Namora.

“Los Nucleos Ejecutores son 6rganos representativos de no menos de cien
personas de las comunidades campesinas y nativas, asentamientos humanos
rurales y urbanos; asi como rondas campesinas, comités de autodefensa,
comités de gestion local y organizaciones de licenciados de las fuerzas armadas

y policiales, entre otros, que habiten en una determinada localidad rural o
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urbana en condicion de pobreza” (Decreto de Urgencia N° 085, 2009).

La finalidad del proyecto que desarrolla FONCODES en la zona rural es
transferir capacidades y enfatizar en la ampliacion de oportunidades econémicas
de los hogares rurales excluidos en pobreza y pobreza extrema, mejorando sus
condiciones de participacion en el crecimiento econémico que vienen

atravesando nuestro pais.

232. El Clar
FONCODES (2014) refiere que el Comité Local de Asignacion de

Recursos, es el ente formado con la finalidad de actuar como jurado calificador
de los perfiles de emprendimientos que se presenten al concurso de los
emprendimientos rurales inclusivos, asi como de asignar recursos a los grupos
de interés (emprendimientos ganadores) para iniciar la ejecucion de dichos
negocios, esta conformado por 05 representantes que son:
= Un representante de la municipalidad del distrito donde se desarrolla el

proyecto.
= Un representante de la unidad territorial de FONCODES.
= Un representante del nicleo ejecutor central “NEC”.
= Un representante de JUNTOS o de algin programa social que desarrolla sus

acciones en el territorio del proyecto.

Un representante de la sociedad civil (organizacion social de base, ONG,

etc.).
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2.4. Formulacion de hipotesis
Existe una incidencia directa de la gestion de negocios rurales en el nivel de vida

de los usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016-2017.

2.5. ldentificaciéon de variables

V1: Gestion de negocios rurales

Llevar adelante una iniciativa en la zona rural, organizarla, administrarla y
ocuparse de su funcionamiento de una actividad econdmica produciendo,
comprando y vendiendo bienes y /o servicios, con la finalidad de lograr un
beneficio (Elaboracion propia a partir de las definiciones obtenidas del

diccionario de la Real Academia de Lengua Espafiola).

V2: Nivel de vida

Desde la decada de 1960, en el marco de reactivacion econémica que siguio a la
pos guerra, se empez6 a disociar claramente EI concepto nivel de vida se refiere
a un grado de confort material que un individuo o un grupo social logra obtener
0 aspira a conseguir. La nocion incluye tanto los productos y servicios que son
adquiridos a nivel individual como a los bienes y servicios consumidos de forma

colectiva y a aquellos provistos por el estado (Pérez & Gardey, 2013).
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CAPITULO 111 PROCEDIMIENTO METODOLOGICO
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3.1. Unidad de analisis, tipo de investigacion, disefio de investigacion

3.1.1. Unidad de analisis

Para los fines de la presente investigacion, se consideré como unidad de
andlisis a los 45 usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca-Namora; contando con

el acceso oportuno a la informacion de los usuarios entrevistados.

3.1.2.Tipo de Investigacién

Investigacion descriptiva correlacional, al permitir conocer la realidad
problemaética identificando las caracteristicas de las variables (gestion de
negocios rurales y nivel de vida), de las que luego se procedio a establecer su

relacion.

Segun a su alcance temporal

Ha sido una investigacion transeccional por que se ha referido a un periodo
especifico abril 2013 —julio de 2017, pues se hizo un corte perpendicular de una
situacion en un momento dado y se estudié su estructura (Sierra, 2003, p. 34), lo
cual permiti6 obtener un diagndstico de la situacién actual y de alli plantear
sugerencias que mejoren las condiciones de la gestion de negocios rurales en

relacién al nivel de vida de los usuarios del nicleo ejecutor casa Blanca.

3.1.3. Disefio de investigacion

Esta investigacion es no experimental porque no se manipul6 ninguna
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variable, y se ha obtenido la informacidn tal como se muestra. La informacion
que se recolectd esta referida a la incidencia de la gestion de los negocios rurales
en el nivel de vida de los usuarios del ndcleo ejecutor Casa Blanca - Namora.
Vieytes (2004) sefiala que “la investigacion no experimental o ex post-
facto es cualquier investigacion en la que resulta imposible manipular variables

0 asignar aleatoriamente a los sujetos o las condiciones”.

Figura 1. Disefio de la Investigacion.

Donde:

P1: Poblacion de usuarios del N.E.
X1: Gestion de negocios rurales.
Xz: Nivel de vida.

i: Incidencia de las variables.

3.2. Grupo de estudio

Se considera grupo de estudio, a un grupo pequefio de personas, quiénes,
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comparten y discuten y persiguen objetivos comunes. Para los fines de la
investigacion, el grupo de estudio estuvo constituida por 45 usuarios del nicleo

ejecutor Casa Blanca del Distrito de Namora - Cajamarca.

Tabla 2

Distribucion de la poblacion de estudio, segun el Nucleo Ejecutor Casa Blanca -
Namora, 2015-2016

- N° DE

ITEM CASA BLANCA BENEEICIARIOS %
1 Los Triunfadores 10 22.22%
2  Los Emprendedores 4 8.89%
3 Familia Unida de Casa Blanca 3 6.67%
4  Santa Elvira 4 8.89%
5  Las Amigas Emprendedoras 5 11.11%
6 Los Andes de Casa Blanca 8 17.78%
7 Los Productores de Casa Blanca 4 8.89%
8 Los Recreativos de la Lucma 3 6.67%
9 Dulce Sabor 4 8.89%

TOTAL 45 100%

3.3. Caracteristicas geopoliticas del ambito de estudio
La PUCP a través del Centro de Investigacion Geogréafica Aplicada ha
publicado los datos correspondientes al distrito de Namora el mismo que
se encuentra en la provincia de Cajamarca, carretera a la Provincia de
San Marcos, a 29.7 Km. De la ciudad de Cajamarca, limita al norte con
Los Barios del Inca y Encafiada, por el sur con Jesus y Matara, al este con
la provincia de Celendin y al oeste con parte de Jesus y con el distrito de

Llacanora. Ocupa una superficie de 180.69 km2, abarcando el 6.06% de
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la provincia de Cajamarca. Fue creado mediante Ley Regional N. 218 del
14 de agosto de 1920, la capital es el pueblo de Namora emplazado a
2733 m.s.n.m., tiene una poblacidn de 8552 habitantes y una densidad
demogréfica de 47.3 hab/ km2., (Centro de Investigacion de Geografia

Aplicada, 2008)

Figura 2. Ubicacion geografica del distrito de Namora.

La poblacién namorina se dedica a desarrollar sus actividades principales,

en orden de importancia, tales como: La agricultura, artesania, la ganaderia y el
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comercio. Segun la zona ecologica existen algunas diferencias productivas.

En la zona alta, generalmente la actividad agricola es complementaria a la
ganaderia. El desarrollo de las actividades agricolas se basa principalmente en
los cultivos de papa, oca, olluco, cebada, trigo y arvejas, siendo su destino para
el consumo y la venta al mercado. A estas actividades se suma la artesania de
tejidos en base a la lana de ovino y a ramas de sauce utilizado para producir
canastas, muebles y otros bienes, cuya actividad lo desarrollan generalmente a
nivel familiar.

En la zona media las actividades agricolas, se desarrollan en funcién a los
cultivos de papa y cereales como cebada, trigo, avena, arvejas y lentejas;
apreciandose una actividad agricola con una mayor diversificacion en relacion a

la zona alta.

En la zona baja se desarrolla la ganaderia para leche, ademas el cultivo de
maiz, papa, arveja, habas, lenteja, quinua, y algunas hortalizas (ajo, zanahoria,
coles, lechugas, flores, entre otras), cuyas actividades sustentan las practicas

agricolas de esta zona.
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3.4. Matriz operacional de variables, dimensiones e indicadores.

Tabla 3

Incidencia de la Gestion de Negocios Rurales en el Nivel de vida de los Usuarios del Nucleo Ejecutor Casa
Blanca — Namora, 2016-2017

VARIABLES DEFINICION DIMENSIONES INDICADORES ITEMS INSTRUMENTOS
- ldentificacion de
Diagnostico los act_ores 1,2,3
con posibles
Negocios.
Llevar adelante una
iniciativa en la zona - Seleccion de los Cuestionario de
V.1 rural, organizarla, grupos previo Valoracion de la
Gestién de administrarla y ocuparse coneurso. Gestion de los
de su funcionamiento de -Asistencia 4, 5, 6, Negocios Rurales
negocios una actividad economica técnica. 7,8, 9, inclusivos de los
rurales produciendo, comprando -Capacitacion 10, 11, usuarios del Ntcleo
y vendiendo bienes y /o Planificacién  especializada 12, 13, Ejecutor Casa
inclusivos servicios sobre el giro de 14, 15, Blanca— Namora.
negocio. 16, 17,
- Elaboracionde 18
perfil.
- Asignacion de
recursos.
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- Desarrollo de

Ejecucion actividad  del 19é120’
negocio rural
- Visitas de
supervision.
Seguimientoy - Reportes de
evaluacion informacién de
supervision
- Tipo de
vivienda.
-N° de
Vivienda habitaciones. 1,2,3
- Material de la
vivienda.
Cuestionario de
V.2 Grado de confort material - Agua Valoracion del
) ) que un individuo o un grupo - Desague Nivel de Vida de los
Nivel de vida  social logra obtener o aspira  Servicios basicos - Luz 4'5’86'7’ usuarios del Nucleo
a consequir. - Teléfono Ejecutor Casa
- Internet Blanca — Namora.
Consultas a
Salud centros de_ §alud. 9, 10,
Disminucion de la 11
tasa de
enfermedades.
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AcCCeso a
laboratorios
médicos.

Educacién

Tipo de institucion
educativa de
acceso.

Grado de
educacion
alcanzado.

12,13

Rentas

Ingreso monetario
mensual por
rentas.

Ahorros
econémicos.
Capacidad
economica
adquisitiva de
bienes.

14, 15,
16

Actividad
econdmica

Productos
comercializados.
Accesibilidad  al
mercado.

Adquisicion  de
mercaderia 0
insumos.

17, 18,
19, 20
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Disponibilidad de
mercaderias 0
insumos.

53



3.5. Técnicas de recoleccion de datos. Descripcion de los instrumentos.
Procedimientos de comprobacion de la validez y confiablidad de los

instrumentos.

3.5.1. Técnicas de recoleccion de datos
La Encuesta
Esta técnica se desarrollé a través de la aplicacion de formularios a 45

usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca, distrito de Namora - Cajamarca.

Para la recopilacion de la informacion se utilizaron como instrumentos el

cuestionario determinado.

3.5.2. Descripcion de los instrumentos.

Instrumento I: Cuestionario de Gestién de negocios rurales

Para evaluar la variable gestion de negocios rurales se aplicé un
cuestionario, el cual fue validado por un especialista en metodologia;
considerando sugerencias para la adaptacién del instrumento a la realidad del

nucleo ejecutor Casa Blanca-Namora.

El instrumento se aplicé para recoger la percepcion de cada uno de los
usuarios del nucleo ejecutor antes referido sobre la situacion del diagnostico,
planeacion y ejecucion de la gestion de los negocios rurales y su nivel de vida de

cada uno de los usuarios de dicho ndcleo ejecutor.
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El cuestionario “Cuestionario de Valoracion de la Gestion de los
Negocios Rurales” consta de 17 preguntas, el campo de aplicacion ha sido a 45
usuarios entrevistados con un rango de edad entre 18 y 61 afios. Su

administracion fue individual, con una duracion de 15 a 25 minutos.

Instrumento I1: Cuestionario sobre calidad de vida

Para evaluar la variable Calidad de vida se utilizé un cuestionario, cuyo
objetivo fue diagnosticar el nivel de vida de 45 usuarios del nucleo ejecutor
sobre la situacion de su vivienda, servicios basicos, salud, educacion, rentas y

actividad econdmica que presentan cada uno de los usuarios del nucleo ejecutor.

Este cuestionario esta compuesto por 24 items que miden cada una de las
dimensiones antes sefaladas, su administracién fue individual, con una duracion

de 20 a 40 minutos.

Para recoger la informacion se visitd a cada usuario en su domicilio, en el
centro poblado Casa Blanca, distrito de Namora, sede del ndcleo ejecutor Casa

Blanca.

Un factor limitante presentado fue la no presencia de algunos usuarios
durante la visita a su domicilio, sin embargo, se acudio por segunda vez,

logrando ubicar al usuario lo que permitid realizar la encuesta respectiva.
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3.5.3. Procedimientos de comprobacion de la validez y confiablidad de los
instrumentos.

A partir de los cuestionarios sobre las variables gestion de negocios rurales
y nivel de vida, se ha procedido a sistematizar y reestructurar dicho formato, de
modo que se evidencie su consistencia y coherencia con la matriz operacional de
variables a través de una prueba de confiabilidad de instrumento denominado
Alfa de Crombach y adaptandolos a la realidad del Nucleo Ejecutor Casa
Blanca-Namora. Una vez reestructurados los instrumentos fueron revisados por

un metoddlogo quien comprobo su validez.

3.6. Aspectos éticos

Los aspectos éticos en las investigaciones centradas en la participacion de
seres humanos como sujetos de analisis de investigacion, remite a la revision de
principios, criterios o requerimientos que una investigacion debe satisfacer las
necesidades de actores sociales y dentro de estos a los usuarios del Nucleo
ejecutor Casa Blanca-Namora, quienes fueron los que proporcionaron la

informacion para el desarrollo de la presente investigacion.

La investigacién tuvo en cuenta los siguientes principios éticos: respeto a
la dignidad, la libertad y la autodeterminacion del individuo; las personas que
son sujeto de investigacion no pueden ser sometidas a perjuicio, riesgo o a
cualquier tipo de presion y, se brindé toda la informacion necesaria de tal
manera que el participante pudo comprender las consecuencias de participar en

el proyecto, el tipo y el proposito de la investigacion.
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CAPITULO IV RESULTADOS Y DISCUSION
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4.1. Caracteristicas del grupo de estudio

Se evaluo a 45 usuarios del Nucleo ejecutor Casa Blanca, Distrito de
Namora- Cajamarca. Los usuarios entrevistados fueron de sexo masculino y

femenino y fueron ubicados en el Centro Poblado de Casa Blanca.

304

# de usuarios

Ky
63,55%

107

14
31,11%

o T T
Femenino Masculing

USUARIOS ENCUESTADOS POR SEXO

Figura 3. NUmero y porcentaje de usuarios por sexo del ndcleo ejecutor Casa
Blanca — Namora, 2016 — 2017.

En el nucleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 — 2017, 31 usuarios
encuestados son del sexo femenino (68,89 %) y los 14 restantes son del sexo

masculino (31, 11 %).
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Figura 4. NUmero y porcentaje de usuarios por edad (en afios) del ntcleo
ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017.

En el nucleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 — 2017, 16 usuarios

encuestados tienen edades que oscilan de 31 a 45 afios (35,56 %), 14 de 18 a 30

afos (31,11 %), 10 de 46 a 60 afios (22,22 %) y 5 son mayores de 61 afios

(11,11%).
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I
SECUNDARIA
INCOMPLETA

Figura 5. Numero y porcentaje de usuarios por nivel de estudios del nucleo

ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017.
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En la figura 5, se muestra que 14 usuarios (31,11 %) del nucleo ejecutor

Casa Blanca — Namora, 2016 — 2017, tienen estudios de primaria completa, 9

incompleta (20 %); 12 secundaria completa (26,67 %), 3 incompleta (6,67 %); y

7 no tienen nivel de estudios (15,56 %).

107

# de usuarios

10

NEGOCIO RURAL: PRODUCCION Y COMERCIALIZACION

29 599
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CERDOS F.DE ALFALFA MEL DE ABEJA  PAN ¥ PASTELERIA

Figura 6. NUmero y porcentaje de usuarios por negocio rural del nucleo ejecutor
Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017.

Los negocios rurales inclusivos por usuarios del nicleo ejecutor Casa

Blanca — Namora, 2016 — 2017, son: aguaymanto (8,89 %), cerdos (6,67 %),

cuyes (22,22 %), f. alfalfa (8,89 %), helados (11,11%), miel de abeja (17,78 %),

ovinos (8,89 %), pan y pasteleria (6,67 %) trucha (8,89 %).
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4.2. Analisis de resultados

4.2.1. El proceso del diagnostico, la planificacion, ejecucion, seguimiento y
evaluacion de la gestioén de negocios rurales que presentan el Nucleo

Ejecutor Casa Blanca-Namora.

Para obtener la informacion sobre las dimensiones: diagndstico,

planificacion, ejecucion, seguimiento y evaluacion de la gestion de negocios

rurales, se ubicaron parametros de calificacion de evaluacion integral, donde se

detallan las tendencias, convencion, calificacion y parametro; ademas, las

convenciones segun caracteristicas de medidas (ver tabla 4 y 5).

Tabla 4

Parametros de calificacion de evaluacion integral

Tendencias  Convencion Calificacion Parametro
Excelente E 5 88% - 100%
Bueno B 4 74% - 87%
Regular R 3 60% - 73%
Deficiente D 2 51% - 59%
Pésimo P 1 0% - 50%

Tabla b

Convenciones segun caracteristicas de respuestas

SA
CcC
CN

1
PRI
GClI
PIC
CGA

Situacion actual

Calificacion cualitativa

Calificacion numérica

Importancia del indicador

Peso relativo del indicador (calf. Area 1 a 4)
Grado de cumplimiento del indicador
Participacion del indicador en la calificacion
Calificacion general del area
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La gestion empresarial comprende la concrecion de las politicas, mediante
la aplicacion de estrategias, tacticas, procesos, procedimientos y técnicas. Una
politica no es un documento legal. Es un acuerdo basado en los principios o
directrices de un area de actividad clave de una organizacion. Una politica
expresa como va la organizacion sobre su trabajo y como lo gestiona. Las
buenas politicas expresan un modo justo y sensible de tratar los asuntos (Gitman

1986).

Para la presente investigacion, se evaluaron la percepcion de cada uno de
los integrantes de los negocios rurales del ndcleo ejecutor antes referido, con
respecto al desarrollo del diagndstico, la planificacion, ejecucion, seguimiento y

evaluacion, que se aplico en su organizacion.
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Tabla 6

Situacion de los negocios rurales del nucleo ejecutor Casa blanca-Namora, segun

dimensiones e indicadores

Dimension: Diagnéstico

Indicadores: SA CC CN Il PRI GCI PIC CGA 25%
(%) % (%)=
Real Ideal % Cualitativa
Identificacion de actores con posibles 87 B 4 100% 4 80 1 1,25
negocios
Subtotal 100% 4 1 1,25 80 Buena
Dimensioén: Planificacién
Indicadores: SA CC CN 1l(%) PRI GCI PIC CGA 25%
(%) % (%)=
GClI
Real Ideal % Cualitativa
Seleccidn de los grupos 91 E 5 25% 13 100 0,31 0,31
Asistencia técnica 87 E 5 25% 1,3 100 0,31 0,31
Capacitacién especializada 85 E 5 25% 1,3 100 0,31 0,31
Elaboracion de perfil 87 E 5 25% 1,3 100 0,31 0,31
Asignacidn de recursos 86 E 5 25% 1,3 100 0,31 0,31
Subtotal 125% 6,3 1,56 1,56 100 Excelente
Dimension: Ejecucién
Indicadores: SA CC CN 1(%) PRI GCI PIC CGA 25%
(%) % (%)=
GClI
Real Ideal % Cualitativa
Desarrollo del negocio rural 66 R 3 100% 3 60 0,75 1,25
Subtotal 100% 3 0,75 1,25 60 Regular
Dimension: Seguimiento y evaluacion
Indicadores: SA CC CN 1ll(%) PRI GCI PIC CGA 25%
(%) % (%)=
GClI
Real Ideal % Cualitativa
Visitas de supervision 79 B 4 50% 80 0,5 0,63
Reportes de informacion de 77 B 50% 80 0,5 0,63
supervision
Subtotal 100% 4 1 1,25 80 Buena
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Tabla 7

Evaluacion integral de la gestion de negocios rurales, segin dimensiones

DIMENSION % Cualitativa
Diagnéstico 80 Buena
Planificacion 100 Excelente
Ejecucion 60 Regular
Seguimiento y ev. 80 Buena

El cuadro anterior muestra la calificacién integral de la gestién de
negocios rurales inclusivos en el nivel de vida de los usuarios del nucleo ejecutor
Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017. Los usuarios u otros interesados de este
nucleo ejecutor, podran tomar decisiones para el mejoramiento, correccion o
reforzamiento de algunas dimensiones como en el diagndstico (identificacion de
actores con posibles negocios); en ejecucion (desarrollo del negocio rural); y en
el seguimiento y evaluacion (visitas de supervision, reportes de informacion de
supervision). Sin embargo, la meta de avance es llegar a la categoria Excelente,
por lo que los usuario o interesados seguiran buscando propuestas o alternativas

para alcanzar la categoria Excelente en cada dimension estudiada.

En la dimensién diagndstico (identificacion de actores con posibles
negocios) de la gestion de negocios rurales, la percepcién de los usuarios es
buena (80%), el nivel de planeacion es excelente (100 %), el nivel de ejecucion

es regular (60 %) y el nivel de seguimiento y evaluacion es buena (80%).
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Tabla 8

Situacion del nivel de vida de los integrantes de los negocios rurales del Nucleo ejecutor
Casa Blanca-Namora, segun dimensiones

Dimension: Vivienda

Indicadores: SA CC CN 1lI(%) PRI GCl PIC CGA 17%
(%) % (%)=
Real Ideal % Cualitativa
Tipo de vivienda 89 E 5 33% 1,7 100 0,27 0,27
Ne¢ de habitaciones 52 R 3 33% 1 60 0,16 0,27
Material de la vivienda 38 D 2 34% 0,7 40 0,11 0,28
Subtotal 100% 3,3 0,55 0,83 66,4 Regular
Dimension: Servicios basicos
Indicadores: SA CC CN 1I(%) PRI GCl PIC CGA 17%
(%) % (%)=
GCl
Real Ideal % Cualitativa
Agua 90 E 5 20% 100 0,17 0,17
Desaglie 90 E 5 20% 100 0,17 0,17
Luz 78 B 4 20% 08 80 0,13 0,17
Teléfono 59 R 3 20% 06 60 01 0,17
Internet 59 R 3 20% 06 60 01 0,17
Subtotal 100% 4 0,67 0,83 80 Buena
Dimensién: Salud
Indicadores: SA CC CN lI(%) PRI Gcl PIC CGA 17%
(%) % (%)=
GCI
Real Ideal % Cualitativa
Consultas a centros de salud 65 R 3 33% 1 60 0,16 0,27
Disminucion de la tasa de 42 D 2 33% 0,7 40 0,11 0,27
enfermedades
Acceso a laboratorios médicos 25 P 1 3% 0,3 20 0,06 0,28
Subtotal 100% 2 0,33 0,83 39,8 Pésimo
Dimensioén: Educacion
Indicadores: SA CC CN 1ll(%) PRI GcCl PIC CGA 17%
(%) % (%)=
GCI
Real Ideal % Cualitativa
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Tipodel. E 76 B 4 50% 2 80 0,33 042
Grado de educacién alcanzado 71 B 4 50% 2 80 0,33 0,42

Subtotal 100% 4 0,67 0,83 80 Buena

Dimensién: Rentas

Indicadores: SA CC CN 1lI(%) PRI GCl PIC CGA 17%
(%) % (%)=
GCl
Real Ideal % Cualitativa
Ingreso monetario mensual por rentas 77 B 4 33% 1,3 80 0,22 0,27
Ahorros econémicos 66 B 4 33% 1,3 80 0,22 0,27
Capacidad econémica de bienes 74 B 4 34% 14 80 0,23 0,28
Subtotal 100% 4 0,67 0,83 80 Buena

Dimensioén: Actividad econdmica

Indicadores: SA CC CN 1I(%) PRI GCl PIC CGA 17%
(%) % (%)=
GCl
Real Ideal % Cualitativa
Productos comercializados 85 E 5 33% 1,7 100 0,28 0,28
Accesibilidad al mercado 83 E 5 33% 1,7 100 0,28 0,28
Disponibilidad de mercaderias 92 E 5 34% 1,7 100 0,28 0,28
Subtotal 100% 5 0,84 0,84 100 Excelente
Tabla 9

Evaluacion integral del nivel de vida, segin dimensiones

DIMENSION % Cualitativa
Vivienda 66,4 Regular
Servicios basicos 80 Buena
Salud 39,8 Pésima
Educacién 80 Buena
Rentas 80 Buena
Actividad 100 Excelente
econdmica

El cuadro anterior muestra la calificacion integral del nivel de vida de los

usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017. Los usuarios u
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otros interesados de este nucleo ejecutor, podran tomar decisiones para el
mejoramiento, correccion o reforzamiento de algunas dimensiones como en
vivienda y salud. Sin embargo, la meta de avance es llegar a la categoria
Excelente, por lo que los usuario o interesados seguiran buscando propuestas o
alternativas para alcanzar la categoria Excelente en cada dimension: Servicios

béasicos, educacion, rentas y actividades economicas.

En la dimensidn vivienda del nivel de vida, la percepcién de los usuarios es
regular (66,4%), el nivel de servicios basicos es buena (80 %), el nivel de salud
es pésima (39,8 %), el nivel de educacion es buena (80%), el nivel de rentas es

buena (80%) y el nivel de actividad econdmica es excelente (100%).

4.2.2. Correlacion que existe entre la gestion de negocios rurales con el

nivel de vida en el ndcleo ejecutor Casa Blanca-Namora.

PRUEBA DE HIPOTESIS

Prueba de normalidad de los datos

Para probar la normalidad de los datos, nos planteamos las siguientes
hipotesis:
Hipotesis nula (Ho): Los datos de la variable gestion de negocios rurales

presentan distribucion normal.

Hipotesis Alterna (H1): Los datos de la variable gestion de negocios rurales no

presentan distribucion normal.
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Hipotesis nula (Ho): Los datos de la variable nivel de vida presentan

distribucién normal.

Hipotesis Alterna (H1): Los datos de la variable nivel de vida no presentan

distribucién normal.

Nivel de significancia a priori: @ =0,05

Regla de decision: O si p <0,05, se rechaza Ho 0 si p >0,05, no se rechaza Ho,

Tabla 10

Prueba de normalidad de los datos

Kolmogorov-Smirnov?

Estadistico

de prueba N Significacion (p-valor)
Gestion de negocios 0,114 45 0,179°
rurales
Nivel de vida de los 0,154 45 0,200% ¢
usuarios

c. Correccion de significacion de Lilliefors.
d. Esto es un limite inferior de la significacion verdadera.

En la tabla 10 se observa que segun la prueba de Kolmogorov-Smirnov,
existe normalidad en la distribucion de los datos de las variables (gestion de
negocios rurales inclusivos y nivel de vida de los usuarios, con significacion
asintdtica bilateral y p-valor > 0,05); dichos datos podran ser analizados con

pruebas paramétricas, como es la correlacién de Pearson.
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Analisis inferencial entre la gestion de negocios rurales y el nivel de vida de

los usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017.

1. Hipotesis estadisticas general:

Ho: No existe incidencia directa de la gestion de negocios rurales en el nivel de

vida de los usuarios del nacleo ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016-2017.

H1: Existe una incidencia directa de la gestion de negocios rurales en el nivel de

vida de los usuarios del ndcleo ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016-2017.

2. Nivel de significancia

a=0,05 (5 %).

3. Estadistica de Prueba

Probabilisticamente, si p-valor < 0.05, entonces es significativo al 95% de
confianza estadistica, con lo cual se rechaza Ho y acepta Hj.

Tabla 11

Correlacion de Pearson entre la gestion de negocios rurales y el nivel de vida

Nivel de vida de los usuarios

Gestion de Correlacién de Pearson 0,791
negocios rurales g0 pyijateral) o p-valor 0,000
N 45

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
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Figura 7. Nube de puntos entre gestién de negocios rurales y el nivel de vida de

los usuarios.

Tabla 12

Nivel de medicion correlacional de las variables: intervalo o razén

Valor Categorias

-1 Correlacion negativa perfecta
-0,99 a -0,90 Correlacion negativa muy fuerte
-0,89 a -0,75 Correlacion negativa considerable
-0,74 a -0,50 Correlacion negativa media
-049 a -0,25 Correlacion negativa débil
-024 a -0,10 Correlacion negativa muy débil

0 No existe correlacion alguna entre

las variables

+0,24 a +0,10 Correlacion positiva muy débil
+0,49 a +0,25 Correlacion positiva débil
+0,74 a +0,50 Correlacion positiva media
+0,89 a +0,75 Correlacion positiva considerable
+0,99 a +0,90 Correlacion positiva muy fuerte

+1 Correlacion positiva perfecta

Fuente: Adecuado de Hernandez, Fernandez, & Baptista (2010).
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Analisis:

La correlacion de Pearson, sefiala que el P-valor = 0,000 < 0.05 (ver tabla
11), por lo que el resultado es significativo al 95% de confianza estadistica. En
consecuencia, se rechaza la hipdtesis nula (Ho) y se acepta la de investigacion:
existe una relacion directa significativa entre la gestion de negocios rurales y el
nivel de vida de los usuarios del ndcleo ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016-
2017. La magnitud de esta correlacion es de 79,10 % (0,791), correspondiente a
una correlacion positiva considerable. El coeficiente de determinacion (R?)
indica que la variable gestion de negocios rurales explica a la variable nivel de
vida de los usuarios en un 62,5 %, el 37,5 % restante se debe a otras variables
(que son extrafas). En este estudio no buscamos causalidades, solo verificar la

relacion.

Interpretacion:

La gestion de negocios rurales del nicleo ejecutor Casa Blanca - Namora,
2016-2017, se relaciona directamente con el nivel de vida de sus usuarios, es
decir que, al mejorar la gestion de negocios rurales, también se mejora el nivel

de vida de sus usuarios.
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DISCUSION

La presente investigacion, precisd como objeto de estudio determinar la
incidencia de la gestion de negocios rurales en el nivel de vida de los usuarios del
nucleo ejecutor Casa Blanca — Namora, 2016 - 2017. Esta organizacion ha sido
constituida a partir de la ejecucion de un proyecto de fortalecimiento de
capacidades financiado por FONCODES, con la finalidad que los usuarios
adquieran conocimientos en el aspecto técnico y econémico, los negocios rurales
estan considerados como un componente del proyecto y lo que se busca es que
los usuarios se agrupen para desarrollar sus actividades, entre estas los negocios
rurales, a través de los cuales generen sus propios ingresos y por ende buscar un

mejor nivel de vida.

La hipdtesis central de la investigacion, sefiala que existe una incidencia
directa de la gestion de negocios rurales en el nivel de vida de los usuarios del
ndcleo ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016-2017. Segun los célculos de la
correlacion de Pearson (ver tabla 11), se aprecia que el resultado es significativo
al 95% de confianza estadistica. En consecuencia, se rechaza la hipétesis nula
(Ho) y se acepta la de investigacion: existe una relacion directa significativa
entre la gestion de negocios rurales y el nivel de vida de los usuarios del nucleo
ejecutor Casa Blanca - Namora, 2016-2017. La magnitud de esta correlacion es
de 79,10 % (0,791), correspondiente a una correlacion positiva considerable. El
coeficiente de determinacion (R?) indica que la variable gestion de negocios
rurales explica a la variable nivel de vida de los usuarios en un 62,5 %, el 37,5 %

restante se debe a otras variables (que son extrafias). En este estudio no
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buscamos causalidades, solo verificar la relacion.

En ese sentido, la gestion de negocios rurales del nucleo ejecutor Casa
Blanca - Namora, 2016-2017, se relaciona directamente con el nivel de vida de
sus usuarios, es decir que, al mejorar la gestion de negocios rurales, también se

mejora el nivel de vida de sus usuarios.

Ventura (2010) concluye que la asociacion existente entre la empresa y la
familia favorecen la reduccion de la pobreza trascendiendo la teoria que adopten
para fundamentarla, tal es asi que los casos analizados demuestran que las
empresas poseen diversas perspectivas valorativas, maxime si han contribuido
efectivamente en la reduccion de la pobreza, independientemente del enfoque
que las sustentan. Por lo tanto, en los casos estudiados, se puede observar que,
las empresas de los estudios de caso incrementaron sus ingresos debido a la
relacion empresa — familia, en ese sentido en el presente trabajo de investigacion
se ha determinado que la mayoria de sus integrantes son del género femenino,
siendo el 68.89 %, lo que denota que las mujeres son quienes vienen impulsando
los negocios rurales, constituyéndose en un elemento fundamental en el
desarrollo familiar en busca de mejorar el nivel vida, lo que corrobora la relacion

entre negocios y familias.

Referirnos a los usuarios del nacleo ejecutor Casa Blanca de Namora, es

direccionar el analisis a los negocios rurales que se crean como un componente
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de los proyectos productivos financiados por FONCODES, con la finalidad de
lograr que los usuarios tengan la oportunidad de organizarse para trabajar unidos
a través de sus organizaciones (nucleos ejecutores), que les permita obtener
beneficios en la venta de sus bienes o servicios, buscando la posibilidad de
acceso a nuevos mercados, como en la adquisicion de conocimientos técnicos
que puedan aplicar en sus explotaciones, mejorando su produccion individual
y/o grupal con la finalidad de mejorar su nivel de vida, en contraste con lo
expresado por Ortiz (2009) concluye gque se pueden generar oportunidades
importantes para iniciar y desarrollar los emprendimientos, por otro lado
complementarias a las oportunidades econémicas, tales como logrando
incorporar a redes de contacto y de informacion, respecto de las oportunidades
de acceso a lograr obtener apoyos de instituciones, a exposiciones y ferias, cuyas
oportunidades les permita formalizar sus negocios, obtener los permisos
correspondientes y por ende el acceso a nuevos mercados y otros apoyos
institucionales, haciendo anclajes con otras instituciones como universidades y

otros centros de capacitacion.

Licandro (2013) manifiesta que en la década de los 2000 emergieron
emergencias novedosas en materia de inclusion social, siendo lideradas en su
mayoria por empresas privadas, a través de la cuales se buscaba incorporar a los
pobres a la economia de mercado. Del mismo modo, en el ambito académico se
planteo la teoria de los negocios sobre la base de la piramide, la misma que en
menos de una década ha evolucionado de una concepcion restrictiva a una vision

mas integral.
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Ambos caminos teoria y practica, proponen nuevos tipos de estrategia para
enfrentar la pobreza, mas efectivas que la tradicionales, ya que tienen la capacidad
de generar una verdadera inclusion en la economia de mercado, condicion
necesaria para facilitar la inclusion social, en comparacion con la presente
investigacion se ha determinado que los negocios rurales son una alternativa para
lograr la inclusion social como en este caso los usuarios del nucleo ejecutor Casa
Blanca que vienen realizando una buena gestion de sus negocios rurales y con
posibilidades de seguir mojonando en lo sucesivo, segun los resultados de la
evaluacion de las dimensiones se ha obtenido que en la dimension vivienda del
nivel de vida, la percepcion de los usuarios es regular (66,4%), el nivel de servicios
basicos es buena (80 %), el nivel de salud es pésima (39,8 %), el nivel de
educacion es buena (80%), el nivel de rentas es buena (80%) y el nivel de actividad
econdmica es excelente (100%), lo que demuestra que los usuarios del ndcleo
ejecutor casa Blanca estan en buen camino para lograr su verdadera inclusion
social, sin embargo también depende de las decisiones que puedan tomar para el
mejoramiento, correccion o reforzamiento de algunas dimensiones como en la

ejecucion (mayor participacion en expo ferias y otros mercados).

FODA, FIDA'Y PMA (2015) expresan que la pobreza en el mundo aun
persiste, un gran sector de poblacion que vive en paises en situacion de
desigualdad y excluidos econdmica, politica y social lo que afecta a sus
condiciones de vida a falta de asistencia técnica, en contrastacion con la presente

investigacion se ha determinado que la asistencia técnica es muy importante para
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realizar la gestion de un negocio rural, en la dimension de planificacion ya que
los resultados muestran que es excelente, es por ello que los negocios rurales de

los usuarios del nucleo ejecutor casa Blanca estan desarrollandose exitosamente.

En el 2013, Faiguenbaum revela que la politicas implementadas por los
gobiernos deben hacer un enfasis en el desarrollo de capacidades autbnomas y a
través de diversas actividades, en concordancia con el presente trabajo de
investigacion se ha determinado que estos negocios rurales se han generado a
partir de la ejecucion de los proyectos fiananciados por FONCODES que es una
entidad pablica que se dedica a financiar proyectos para fortalecer las capacidades
de los agricultores y dentro de ello la organizacion y funcionamiento de los los
negocios rurales, buscando la inclusion social. A pasrtir del analisis de las
dimensiones de la gestion de negocios rurales se ha determinando que estas
politicas estan dando sus frutos positivos, siendo que en la dimension diagnéstico
(identificacion de actores con posibles negocios) de la gestion de negocios rurales,
la percepcion de los usuarios es buena (80%), el nivel de planificacion es excelente
(100 %), el nivel de ejecucién es regular (60 %) y el nivel de seguimiento y

evaluacion es buena (80%).

La Secretaria de Desarrollo Social del gobierno mexicano (2010) expresa
que la poblacion rural en pobreza, realiza actividades ligadas al sector primario
el cual comprende actividades de produccion ligadas a la extraccion y obtencion
de materia prima tales como la ganaderia, agricultura, acuicultura, apicultura,

silvicultura, pesca y explotacion forestal, este sector no es un problema, pero no
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favorece al  crecimiento sostenible del nivel de vida como lo haria una
actividad de sector secundario, tal seria el caso de un negocio rural, lo
manifestado por el autor es concordante con la presente investigacion, ya que los
resultados nos muestran que estos negocios rurales estan contribuyendo a la
mejora del nivel de vida de los usuarios y por ende son tendientes a ser

sostenibles en el tiempo.

En un negocio inclusivo participa el campesino y por no tener educacion
suficiente basica la actividad se convierte en un poco compleja, por ello requiere
de mucho esfuerzo y paciencia, pero si el “negocio inclusivo tiene éxito, o sea,
crea valor econémico y social, es una herramienta para que personas de bajos
recursos puedan salir de la pobreza, y un instrumento que permite a las empresas
gestionar y manejar mejor los riesgos y oportunidades” (Ishikawa & Strandberg,
2009), del mismo modo en la presente investigacion se ha determinado que los
usuarios son campesinos, pero a diferencia de lo expresado por los autores,
segun resultados, de los 45 usuarios, 38 cuentan con un nivel minimo de
educacidn, es decir con primaria incompleta, lo que les permite manejar sus
negocios con alguna facilidad, buscando nuevos mercados para mejorar sus

ventas y crear valor economico para lograr salir de la pobreza.

En términos de Paz (2013) manifiesta que las comunidades rurales en

Latinoamérica desarrollan constantemente innovaciones efectivas, que asi
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mismo, tienen la capacidad de absorber rapidamente los nuevos conocimientos y
tecnologias generadas en otros contextos, hacia la solucion de problemas
concretos en localidades que aun se encuentran en condiciones de pobreza, a
partir del ingenio y de la capacidad local para llevar a cabo emprendimientos, en
zonas rurales, en contrastacion con la presente investigacion se aprecia que los
usuarios del nucleo ejecutor Casa Blanca utilizan su ingenio y capacidad para
Ilevar adelante su negocios rurales, los mismos que al ser analizados se ha
obtenido resultados favorables en la mayoria de sus dimensiones y que estan
contribuyendo en la mejora de su nivel de vida, ya que vienen desarrollando sus
actividades con responsabilidad y disciplina, factores fundamentales para el

éxito de cualquier negocio.

Por su parte Chong (2011) expresa, que su objetivo fue disefiar un modelo
de gestion empresarial que impulse el desarrollo productivo de la pequefias
unidades agricolas en el valle de Viru, y concluye que el estudio permitio
validar el modelo de gestion empresarial para impulsar el desarrollo productivo
en el valle: El desarrollo sostenible de las pequefias unidades agricolas se
sostiene en cinco columnas, componentes de la integracion y competitividad:
Desarrollo de la vocacion agropecuaria, desarrollo del recurso hidrico y del
parque tecnoldgico, desarrollo de actividaddes no tradicionales y desarrollo de la
gestién publica , apoyadas en el desarrollo sostenible con el equilibrio entre el
sector publico, privado y académico, en ese sentido en la presente investigacion
se corrobora que la combinacion de actividades tanto de sector publico y el

privado, en este caso los usuarios con el apoyo financiero de FONCODES, a
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permitido que estos, gestionen sus propios negocios rurales, cuyos resultados

reflejan aspectos positivos para sus asociados.

En la medida que los usuarios tomen buenas decisiones para gestionar sus
negocios rurales, logrardn mejorar sus ventas, posicionarse en los mercados y

generar valor econdmico que les permita obtener un mejor nivel de vida.

En definitiva, se aprecia que lo manifestado por todos los autores de
trabajos anteriores, son concordantes con los resultados obtenidos en el presente
trabajo, hecho que corrobora a la hipdtesis formulada en la presente

investigacion.
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CONCLUSIONES

1. Existe una relacion directa significativa entre la gestion de negocios
rurales con el nivel de vida de los usuarios del nicleo ejecutor Casa Blanca
Namora, 2016-2017, por lo cual se evidencia que hay una incidencia entre las

variables en estudio.

2. Se haidentificado el proceso de gestion de los negocios rurales en las
dimensiones diagnostico es bueno, planeacion es excelente, ejecucion es regular

y seguimiento y evaluacion es buena.

3. Laevaluacién del nivel de vida en sus dimensiones vivienda es regular,
servicios basicos es buena, salud es pésima, educacion es buena, rentas es buena
y actividad econdmica es excelente. Segun los resultados estadisticos se ha
determinado que la dimensién salud es pésima, ya que, por su idiosincrasia del
habitante rural, este, aunque disponga de recursos econémicos esta
acostumbrado a no acudir a consultas al centro de salud, por ende, no logra
disminuir la tasa de las enfermedades y de igual manera no asiste a ninguno de

los laboratorios médicos.
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SUGERENCIAS

1. Alosdirectivos del nlcleo ejecutor casa Blanca de Namora, que se
formalicen en asociaciones o empresas comunales de acuerdo a ley, para que los

negocios rurales sean sostenibles en el tiempo.

2. Alos representantes del ndcleo ejecutor para que celebren alianzas
estratégicas con los otros nucleos ejecutores, para lograr mayor representatividad

en negocios.

3. Alos interesados en realizar este tipo de estudios, se sugiere aplicar
instrumentos adicionales como entrevistas a profundidad y focus groups, para

poder obtener mayor informacion sobre el impacto de los negocios rurales.

4. Alos directivos de los nlcleos ejecutores, para que soliciten al fondo
nacional de cooperacion para el desarrollo social “FONCODES”, que asigne un
profesional por un tiempo prudencial, a partir del término del proyecto, para que

realice el monitoreo y asesoria en los negocios rurales.
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Instrumento | — 11

CUESTIONARIO DE VALORACION DE LA GESTION DE LOS
NEGOCIOS RURALES DE LOS USUARIOS DEL NUCLEO EJECUTOR
CASA BLANCA - NAMORA 2016-2017

. INSTRUCCIONES:

A continuacién, se le presenta el formulario que ha sido elaborado para. determinar
la relacion entre la Gestion de los Negocios Rurales Inclusivos con los niveles de vida de
los usuarios del Nucleo Ejecutor Casa Blanca-Namora 2016-2017. Se solicita la mayor
objetividad en las respuestas en concordancia con las escalas que se indican a

continuacion:

Es preferible carecer de un dato que tener un dato falso.

Agradezco su colaboracion y participacion.

A. DATOS DESCRIPTIVOS
A continuacién, encontrard 5 campos, los cuales debera completar con la
respuesta que corresponda, para el caso de cantidades colocar un nimero.

NEGOCIO RURAL:

CARGO/USUARIO:

SEXO:

EDAD: ESTUDIOS:




CUESTIONARIO: “GESTION DE LOS NEGOCIOS RURALES CON LOS

INSTRUCCIONES:

NIVELES DE VIDA”

A continuacion, se presenta una serie de preguntas. Le agradecemos que responda

marcando con un aspa (X) en el recuadro, la respuesta que para usted sea la

indicada. Por favor responda con total sinceridad, recuerde que es anonima.

GRACIAS POR SU COOPERACION

V1. GESTION DE NEGOCIOS
RURALES INCLUSIVOS

ESCALA DE VALORACION

CASI

NO SABE/NO

CASI

DX1: Diagnostico NUNCA NUNCA RESPONDE SIEMPRE SIEMPRE
1. ¢Estuvo enterado de la
convocatoria para identificar los
actores del negocio?
2. ¢Conoce usted el procedimiento
aplicado por el Yachachi para
identificar a los usuarios que desean
emprender un negocio?
3. ¢Considerd importante participar en
la convocatoria para identificar a los
actores del negocio?
ESACALA DE VALORACION
NUNCA RESPONDE SIEMPRE

4. ;Sabe cOmo se selecciona a
los grupos?

5. ¢Conoce si previamente se
Ilevo a cabo un concurso
previo para seleccionarlos?

6. ¢Recibieron apoyo para la
formulacion de un perfil para
participar en el concurso?

7. ¢los ganadores recibieron
asistencia técnica especializada
sobre el tipo de negocio?




8. ¢Recibieron apoyo de
recursos financieros?

9. ¢Recibieron apoyo de
recursos financieros?

DX3: Ejecucion

ESCALA DE VALORACION

NUNCA

CASI
NUNCA

NO SABE/NO
RESPONDE

CASI
SIEMPRE

SIEMPRE

10. ;Actualmente esta
desarrollando su actividad
comercial de su negocio rural?

11. ¢Su actividad lo realiza en
ferias agropecuarias?

12. ¢H atenido dificultades
durante el desarrollo de sus
actividades comerciales?

DX4: Seguimiento y Evaluacién

ESCALA DE VALORACION

NUNCA

CASI
NUNCA

NO SABE/NO
RESPONDE

CASI
SIEMPRE

SIEMPRE

13. ¢ Le han hecho seguimiento
de su negocio por parte del
proyecto de FONCODES?

14. ; Durante el seguimiento
efectuado participaba un
facilitador financiero
especializado?

15. ¢Su negocio rural ha sido
evaluado por los técnicos del
proyecto?

16. ¢ Durante la evaluacion se
emitian reportes de
evaluacion?

17. ¢ Esta usted satisfecho con
el funcionamiento de su
negocio?

DY1: Vivienda

ESCALA DE VALORACION

NUNCA

CASI
NUNCA

NO SABE/NO
RESPONDE

CASI
SIEMPRE

SIEMPRE

1. ;{Cuenta con una vivienda de
su propiedad?




2. ¢Ha pensado construir una
vivienda con sus ganancias del
negocio?

3. ¢Usted considera que su
vivienda sera de mejor
material?

4. ;Considera que debe
aumentar la cantidad de
habitaciones que tiene?

ESACALA DE VALORACION
DY2: Servicios Basicos NUNCA CASI NO SABE/NO CASI SIEMPRE
NUNCA RESPONDE SIEMPRE
5. ¢Cuenta con servicio de
agua potable?
6. ¢ Cuenta con servicio de
desagiie (letrinas)
7. ¢{Cuenta con servicio de
energia eléctrica?
8. ¢Piensa que deberia tener
servicio de internet en el
futuro?
ESCALA DE VALORACION
DY3: Salud CASI [ NOSABE/NO | CASI
NUNCA 1 Nunca | ResponDE | siEmpre | SIEMPRE
9. ¢ Asiste a consultas médicas?
10. ¢Sus consultas médicas los
realiza en los centros de salud?
11. ;Considera que Ultimamente
se enferma menos?
12. ; Asiste a laboratorios
médicos para que le realicen sus
analisis de muestras?
DY4: Educacion ESCALA DE VALORACION
’ CASI NO SABE/NO CASI
NUNCA NUNCA RESPONDE SIEMPRE SIEMPRE

13. ¢ Sus menores hijos asisten a
una institucion educativa?




14. ;La escuela a la que asisten
sus hijos es del estado?

15. ¢ Usted cuenta con algln
nivel de educacion?

16. ¢ Considera que en el futuro
de sus hijos deben asistir a una
institucion educativa particular?

ESCALA DE VALORACION

DY5: Rentas CASI | NO SABE/NO CASI

NUNCA 1 nunca | ResponDE | siempre | SIEMPRE
17. ;considera que sus ingresos
gue obtiene en su negocio le
son favorables?
18. Actualmente esta haciendo
algunos ahorros
19. Su negocio le permite
comprar algunos bienes.
20. Considera usted que sus
ingresos seguiran aumentando

ESCALA DE VALORACION

DY®6: Actividad Econémica CASI NO SABE/NO CASI

NUNCA NUNCA | RESPONDE SIEMPRE SIEMPRE

21. ;considera que debe
continuar con sus actividades
comerciales ¢,

22. ;se siente satisfecho con el
desarrollo de sus actividades
econdmicas?

23. ;Cree que debe aumentar
Sus negocios?

24. ;Considera que este
negocio ha mejorado su nivel
de vida?




Ficha de validacién del instrumento.

FICHA DE EVALUACION GLOBAL DEL INSTRUMENTO.
A e EVALVALIDUN SLUBAL DEL INSTRUMENTO.

Apreciado doctor:

Por favor responda si el instrumento de investigacion, el cual esta usted evaluando como juez, cumple con los siguientes requisitos
abajo descritos. De responder de manera negativa a algunos de ellos, especifique en comentario el porqué.

CRITERIOS Si NO COMENTARIO
1. Si el instrumento contribuye a lograr el "
objetivo de la investigacion.
2. Si las instrucciones son faciles de seguir v
3. Si el instrumento estd organizado en v
forma légica.
4. Siel lenguaje utilizado es apropiado para v
el pablico al que va dirigido.
5. Si existe coherencia entre |as variables, v
indicadores e items.
6. Si las alternativas de respuestas son las v
apropiadas.
7. Si las puntuaciones asignadas a las v No existe escala de puntuaciones
respuestas son las adecuadas.
8. (*) Si considera que los items son v Pero puede mejorarlos
suficientes para medir el indicador.
9. (*) Si considera que los indicadores son v Pero puede mejorarlos
suficientes para medir la variable a
investigar.
10.(*) Si considera que los items son v Pero puede mejorarlos
suficientes para medir la variable.

(*) Se responderan en funcién a como este conformado el instrum de’investigacion.

gel'Lozano Ca.t;;é.l:a' ........
Validador
DNI. N° 26601765




DATOS DEL EXPERTO.

FORMACION Titulo profesional ECONOMISTA Universidad Nacional
PROFESIONAL de Trujillo
POSTGRADO: Maestria en Ciencias Universidad Nacional

Mencién: Planificacion y Administracion | de Cajamarca
de la Educacion

DOCTORADO: Doctor en Ciencias Econdmicas Universidad Nacional
De Cajamarca

EXPERIENCIA Docente de pre y post grado Pert
LABORAL: Universidad Nacional de Cajamarca;

Caracteristicas que lo determinan como experto :

Docente Principal en la catedras de Metodologia de la Investigacion Cientifica,
Investigacion Econémica y Seminario de Tesis en la Escuela Académico-Profesional
de Economia y Metodologia de la Investigacion Cientifica, Seminario de Proyectos
de Tesis y Seminario de Tesis en la Escuela de Posgrado de la Universidad
Nacional de Cajamarca. Asesor de tesis de pregrado y posgrado. Consultor
independiente en diversos temas de investigacion y proyectos.

"DNI. N° 26601765
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Cajamarca, 24 de mayo del 2017.
SOLICITO: Validacién de instrumento.
Dr. Angel Lozano Cabrera
Especialista en investigacion
Presente.

Me dirijo a usted para saludarlo y al mismo tiempo, tenga la amabilidad de validar los
instrumentos de la investigacién titulada: “INCIDENCIA DE LA GESTION DE
NEGOCIOS RURALES INCLUSIVOS EN EL NIVEL DE VIDA DE LOS
USUARIOS DEL NUCLEO EJECUTOR CASA BLANCA - NAMORA,
2016-2017”

Le adjunto la matriz de consistencia, matriz de operacionalizacién de variables y los
instrumentos a validar para que tenga en consideracion al momento de emitir su
juicio.

Se le pide pueda llenar las siguientes fichas para poder realizar la validacion:

a) Ficha de datos del experto.
b) Ficha de evaluacion de items (o indicadores).
c) Ficha de evaluacion global del instrumento.

Le agradezco de antemano su gentil colaboracion

Atentamente.

Salustiano Z AUMADA
Maestria en Adm. Estratégica en Negocios
con mencion en Gestion Empresarial (MBA

Gerencial)
Escuela de Postgrado UPAGU.




